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NiccHie = Ricavi di Optoi a 1.1 milioni (+37%)

Sensori microelettronici
a prova di recessione

n’idea industriale innovativa in grado

di contrastare la crisi internazionale

della domanda e la concorrenza delle
grandi multinazionali. E la chiave del succes-
g0 di Opton Srl, azienda tecnologica trentina
di Terlago specializzata nella produzioni di
senson @ dispositivi microglettronici di sili-
cio. Una produzione di nicchia ad elevato
contenuto tecnologico nata da un progetto di
ricerca e trasformata in un’impresa oggi ai
vertici del mercato ita-

Su misura. Optoi & all’avanguardia in Ita-
lia per 1l semore della sensoristica e del micro-
sistemi. Oltre alla produzione di nicchia, la
chiave del successo dell’ azienda risiede nella
scelta di produrre 1'80% dei component in
base alle esigenze dei clienti e di dedicare
solo una parte residuale alla produzione stan-
dard: una opporumniti, questa, che permetie
alla Srl di competere con le multinazionali
dei prodotti standardizzati. Basti pensare, in
questottica, che al

liano, capace di sfida-
re anche colossl esteri.

La storia. Lo spun-
to imprenditonale na-

*Lidentikit

Addetti, fatturati @ quota di esportazione della

mondo la produzione
"eustormazzata” i sen-
sori & reahzzata solo
da una decina di azien-

-El‘li.‘lTHHIﬂ

sce nel 1995 nei labo-
ratori  dell’Tre-Trst (il
Centro per la ncerca
scientifica e tecnologi-

—— de tedesche e da alcu-
' ne imprese della Sili-

- con Valley.

- Con un organico di

ca) di fronte al cre-
scente interessamento

15 addett, I'impresa
trentina pud concorme-

di alcune aziende nei
confronti dei prodotti

S0 % re cosi con gruppi co-

sviluppati dagli scien-

me la Honeywell e la
Siemens a livello in-

ziati trentinl. «La do-
manda dei nostri sen-

=7 ternazionale e la
= STMicroelectronics

sorl  microelettronici
era elevata — raccon-

“sul mercato mariona-
le. La concorrenza

ta I'attuale presidente §
della societd, Alfredo |

] con la Honeywell, tra
. I'altro, ha fruttato an-

Maglione — per cui
abbiamo deciso di co-

che un accordo in ba-
s¢ al quale la multina-

stifuire una societd
per la produziones,
Tra i soci fondator,
oltre allo stesso Ma-
glione, anche tre
aziende del settore dei
controlli industriali.

La Srl di Terlago punta
su domotica e sicurezza

zionale commercializ-
za 1 prodotti Optol sul
mercato tedesco.

La  congiuntura.
Nelle nltime settimane
I'aumento deil prezzi

I numeri. Lo scor-

s0 anno il fatturato dell’azienda tremtina é
cresciuto quasi del 40% annuo, toccando quo-
ta 1,1 milioni grazie a una produzione di
nicchia che nemmeno la crisi intemazionale
ha frenato. «L.a domanda nel nostro settore
— gpiega Maglione — & stata in controten-
denza rispetto alla recessione degli ultimu
iempi. Noi produciamo componentistica per
gettori come la domotica, 1 automotive, la
sicurezza negli edifici e il monitoraggio am-
bientale, che hanno sempre avoto trend di
crescita positivis.

delle materie prime i
& fatio sentire anche
nel settore della sensonistica, 1a cui produzione
si basa sul silicio. Ma ['aumento dei costi di
produzione & compensato dagli elevati ordina-
tivi, ragion per cui non impensierisce Optod.
La sua previsione di faturato 2004 s1 attesta,
anzi, sul milione ¢ mezzo ¢ nel prossimi due
anni il trend di crescita del 40% annuo potrebbe
addirittura aumentare, In ballo ¢i sono importan-
ti forniture per due importanti gruppi indusimiali
{umo italiano e uno tedesco) in grado di portare
consistenti ordinativi per il prossimo biennio.
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